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Konkurrenspraglad dialog
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e Vad innebdr upphandlingsformen konkurrenspraglad dialog?

e Hur forbereda upphandling enligt upphandlingsforfarandet
konkurrensprdglad dialog?

e Hur genomfora dialoger med de olika entreprendrerna?
e Hur virdera de olika anbuden?

e Presentation av de slutgiltiga I6sningarna

e Hur vdlja ut den vinnande entreprenoren?

e Utvardering av upphandlingen

o
Kursledare: z S I Pl I
PO Andersson, upphandlingsexpert



Konkurrenspraglad dialog

Missa inte chansen att fa ta del av erfarenheterna av Sveriges forsta genomférda
upphandling enligt upphandlingsforfarandet konkurrensprdaglad dialog!

Konkurrensprdglad dialog, KPD, dr ett nytt upphandlingsfor-
farande som varje leverantdr kan begdra att fa deltai och
dar den upphandlande myndigheten f6r en dialog med de
anbudssdkande som har bjudits in att delta i forfarandet.

KPD dr ett komplement till redan befintliga former av upp-
handling och ger mgjlighet for den upphandlande myndig-
heten att fora en dialog med utvalda leverantdrer i syfte
att identifiera och definiera hur myndighetens behov bést
ska kunna tillgodoses. KPD ar lampligt att anvdnda nar den
upphandlande myndigheten i stort kdnner till vilket slutre-
sultat som ska uppnéds, men inte kénner till vilka alternativa
I6sningar som finns for att uppnd resultatet i form av t.ex.
finansiering, réttsfrégor eller tekniska [6sningar.

Konkurrensprdglad dialog f&r anvdndas oavsett om upp-
handlingen avser byggentreprenader, varor eller tjénster.

Avsikten dr att konkurrenspraglad dialog ska vara en flexibel

procedur for tilldelning av sdrskilt komplicerade kontrakt ndr
ett Gppet eller selektivt forfarande inte medger tilldelning av

kontrakt. Konkurrensprdglad dialog fér anvdndas ndr det dr
omojligt att utforma ndgon mer exakt specifikation, samt i
de fall nér det inte gér att utforma specifikationer som gor
det moijligt att virdera alla 16sningar som marknaden kan
erbjuda.

KPD dr ett nytt upphandlingsforfarande i Sverige och dadr-
med finns begrdnsade erfarenheter av upphandlingsformen.
Under denna seminariedag far du en unik majlighet att
lyssna pa erfarenheter frdn Sveriges forsta genomférda
upphandling enligt KPD. Du fér ta del av erfarenheterna
frén den upphandlande kommunen och f@r ocksd veta vad
denvinnande entreprendren tyckte om upphandlingsfor-
men. Vilka Iardomar kan dras efter den forsta genomforda
upphandlingen?

Under dagen redovisas ett storre praktiskt exempel pé
genomfdrande av upphandling “Kvarnholmsfdrbindelsen
etapp 1”. Upphandlingen som gdller en entreprenad avse-
ende bro och tunnel i naturskyddat omrdde av riksintresse.

Under seminariet f&r du viktig kunskap och nédvdndiga
insikter om KPD. Foreldsning varvas med diskussioner ddr du
har méjlighet att f& svar pd dina egna frédgor och funde-
ringar kring dmnesomrédet.

Varmt valkommen!

efter din organisations behov.

och samhorighet.

ALLA VARA UTBILDNINGAR KAN SKRADDARSYS OCH GENOMFORAS FOR JUST DIN ORGANISATION!
Mycket att vinna pd att genomfdra utbildningen pd hemmaplan:
e Lagre kostnad — Priset per deltagare blir ofta Idgre an for motsvarande 6ppna utbildningar.

o Skrdddarsytt program — Kursprogrammet upprdttas i samrdd med kursledaren och innehdllet skréddarsys
e Stdrker gruppkdnslan — Att genomfora utbildningen tillsammans med sina medarbetare skapar gruppkansla

e Flexibelt — Du bestdmmer sjdlv tid och plats for kursen.

For t6rfrdgan om uppldgg och prisuppgift kontakta oss pa tfn 08-698 06 01




Konkurrensprdglad dialog fér anvdndas vid sdrskilt komplicerade kontrakt och dé Oppet, selektivt, forhandlat, forenklat eller
urvalsforfarande inte medger tilldelning av kontrakt. Upphandlingsforfarandet kan anvéndas vid komplicerade upphandlingar
eller dar man vill ta tillvara nya innovationer och marknadens kunskaper och erfarenheter.

Foremdlet for upphandlingen ska definieras genom tekniska specifikationer (i den hér upphandlingen dé den @r av teknisk
karaktdr). De tekniska specifikationerna ska ingd i upphandlingsannonsen eller anbudsforfragan. Vid konkurrensprdglad dialog
kan den upphandlande enheten definiera de tekniska kraven for upphandlingen pé basis av de forslag till I6sningar som framfors

under upphandlingsforfarandet.

Ett genomforande av konkurrensprdglad dialog stdller hdga krav pd resurser och kompetens hos deltagande akttrer samt
omfattande forberedelser och planering. De grundldggande upphandlingsrdttsliga principerna ska iakttas.

Upphandlingsformen konkurrenspréiglad dialog

¢ Vad innebdr upphandlingsformen konkurrensprdglad
dialog?

o Ndr dr det ldmpligt att tillimpa detta upphandlings-
forfarande?

Varfér valdes upphandlingsformen konkurrens-
prdglad dialog vid upphandlingen av Kvarnholms-
forbindelsen etapp 1?

e Vilka var férutsattningarna for upphandlingen?

Vilka forberedelser gjordes infor upphandlingen?

¢ Kartldggning av marknaden - hur kartlades marknaden?

e Att genomfora en hearing

« Detaljplan (entreprenadomrddet dr naturskyddat och ur
miljosynpunkt av riksintresse)

e Hur formulerades inbjudan till upphandlingen?

e Underlaget

e Vilka resurser kravdes for genomfdrandet av
upphandlingen?

* Hur gjordes en realistisk tidsplan fér genomforande av
upphandlingen?

¢ Vilka var upphandlarens och entreprendrernas
forvantningar?

Hur genomférdes dialogen med de olika
entreprenérerna?
» Forberedelser for konstruktiva dialoger

Hur viirderades de olika anbuden?
« Utvdrdering av prelimindra anbud
» Utvdrdering av det slutliga anbudet

Hur presenterades de slutgiltiga 16sningarna?
« Vilka krav &rldmpligt att stélla p& presentationen av
|6sningarna?

Hur valdes den vinnande entreprendren ut?
e Hur bor valet av vinnande entreprendr goras?

Utvirdering av upphandlingen
» Hur blev resultatet i forhéllande till forvéntningarna?

Malgrupp
Upphandlare, inkopare, handldggare, verksam-

hetsansvariga vid bdde tekniska och administrativa
enheter, chefer, arbetsledare och fortroendevalda.

Kursledare:

PO Andersson

PO Andersson dr upphandlingsexpert/inkdpschef i Nacka
kommun och bedriver dven en omfattande konsultverk-
samhet med kunder inom stat, kommun och landsting
samt offentligt dgda bolag. PO dr socionom och fore-
tagsekonom och har dven utbildning inom affdrsjuridik,
inkop, projektledning, teknikupphandling. Utover arbetet
som inkdpschef, upphandlingsexpert har PO Andersson
varit och dr engagerad som Idrare i utbildningar inom
upphandlingsomrddet inom en rad olika upphandlingsut-
bildningar. Han har ocks& medverkat vid framtagandet av
Sveriges forsta hogskoleutbildning i offentlig upphandling
samt varit en av huvudldrarna i utbildningen.

Sagt om PO vid tidigare upphandlingsutbildningar
for SIPU:

“"Mycket engagerad och kunnig. Dessutom charmig med
mycket humor”

“Otroligt duktig foreltsare med verklighetsforankring”

Pa kursen Tydliga forfragningsunderlag i oktober
2011 fick PO Andersson 5.0 i snittbetyg av delta-
garna (pd en skala 1-5 ddr S dr hégsta betyg)




Sverige
Porto betalt

KURSANMALAN
Konkurrensprdglad dialog

TID OCH PLATS: 29 maj 2012, Stockholm
PRIS: 6.900 kr (exkl. moms) Priset drinkl. lunch, for- och eftermiddagskaffe samt kursmaterial.

BOKNINGS- OCH KONTAKTINFORMATION:
For att vi skall kunna behandla kursanmdlan behdver vi kursdeltagarens namn, titel, organisation, avdelning, adress, eventuell faktu-
raadress, telefon samt e-post. Anmdl dig via:

E-post: bokning@sipu.se | Telefon: 08-698 06 01 | Hemsida: www.sipu.se. Eller fyll i anmdlningsblanketten nedan och
posta den till: SIPU, TP, Box 45113, 104 30 Stockholm. Avbestdlining enligt reglerna pd vér hemsida.
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